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Banque, Assurance, Etablissement de crédit 14 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 2 10
spécialisé (bases métiers) ORAL ORAL
La monnaie, la banque et I'assurance dans la 21 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 2 10
pensée et les faits économiques (2) ORAL ORAL
Conduite de la négociation commerciale et 21 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 2 10 -.
vente ORAL ORAL
Régl tation b. ire et fi iere,
¢ fanchne éiiaue ot sonforinéau| “21 | EORIETIOUECRIETIOU}. o 54
etk ORAL ORAL
quotidien 25
; ) ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU
Prévoyance et épargne 21 ORAL ORAL 2 10 - - .
B 8 3 ] ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU
Anglais économique et financier 14 ORAL ORAL 2 10 - .
VIP - développement personnel et savoir- 14 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 1 10
étre professionnel ORAL ORAL
Immobilier professionnel et personnel 14 ECR(I)LEI/OU ECROILEII_—/OU 2 10 - -- -
2 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU
rrEEnGEsanril B | |
ORAL ORAL
Le marché des professionnels 14 ECR(I);'EI/OU ECRolTRiI/OU 2 20 -- -
Caractéristiques juridiques, fiscales et 7 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 1 10
sociales de I'entreprise ORAL ORAL
L'approche commerciale du client 14 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU Py 20
professionnel ORAL ORAL 25
Financement des investissements 14 ECRC])LiIIOU ECRci)TRiI/OU 2 10 -
Financement du cycle d’exploitation 21 ECR(I)LE[/OU ECR(I)TRf[/OU 2 10 -
Engagements par signature et financement a 14 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 2 10
I'international ORAL ORAL
Les outils de la GRC pour le conseiller CLI- 14 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 2 10
PRO ORAL ORAL
Gestion des risques 21 ECRol'I';iI/OU ECR(_I)LiI/OU 3 10 - -- -
Anglais économique et financier 14 ECROILIEIIOU ECR(I)TRiIIOU 2 10 - .
Culture numérique 14 ECR&L?{/OU ECRCI)LE{/OU 2 10 - - -
Gestion du patrimoine privé 28 ECRCI)LiI/OU ECRcl)LiI/OU 4 10 -- --
40
L8] La proposition commerciale et le traitement 21 ECRIT ET/OU | ECRITET/OU | 4 10
des réclamations ORAL ORAL
L'optimisation de la gestion d’un portefeuille 21 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 3 10
clients ORAL ORAL
e R o] . B R
Rédaction et soutenance d’un mémoire 0 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU ‘ 5 230
professionnel ORAL ORAL
Garanties, droits et fiscalité des 21 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 3 50
professionnels ORAL ORAL 10
Le professionnel en crise 7 ECRIT ET/OU | ECRIT ET/OU 1 50
g ORAL ORAL
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